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Radošā NEdarbnīca – Simulācijas spēle
“Mans jaunais uzņēmums”
2013. gada 28.-29.jūnijā 

Viesu nams “Gaujas priedes”

28.jūnijs – 1.diena
	10:00 – 10:30
	Dalībnieku ierašanās un reģistrācija, kafijas pauze

	10:30 – 10:45
	Ievads
Ieskats programmā un vērtēšanas kritērijos

	1. Idejas atbilstība biznesa idejas kritērijiem

	10:45 – 11:15
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Problēmas formulējums

· Tirgus un eksporta potenciāla novērtējums

· Biznesa modelis

· Prezentāciju tehnika “Elevator Pitch” idejas sākotnējai “pārdošanai” 

· Tipiskās ideju autoru pieļautās kļūdas

	11:15 – 11:40
	Darbs komandā: “Gatavojamies starta kapitāla piesaistei!”

	11:40 – 12:40
	Komandu prezentācija “Biznesa idejas “pārdošana” investoriem”

Komanda iegūst grantu 2000Ls apjomā idejas tālākai attīstībai un sekmīgas aizstāvēšanas gadījumā – punktus. 

	12:40 – 13:30
	Pusdienas un izkustēšanās

	2. Finanšu pārvaldība idejas agrīnajā attīstības stadijā

	13:30 – 14:00
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Uzņēmējdarbības juridiskās formas un to piemērotība biznesa specifikai. 

· Mikrouzņēmuma nodokļa maksātāja status – kad tas ir izdevīgi?

· Izdevumu struktūra idejas agrīnajā attīstības stadijā

· Zināšanu minimums grāmatvedībā

· Tipiskās jauno uzņēmēju pieļautās kļūdas

	14:00 – 14:30
	Darbs komandā: “Viedā investīcija mūsu biznesa idejā” 

	14:30 – 15:00
	Komandu prezentācija “Uzņēmuma finanšu izlietojums” 

	15:00 – 15:20
	Kafijas pauze un izkustēšanās

	3. Pārdošanas prasmes - komunikācija ar klientu un mazbudžeta mārketings

	15:20 – 16:20
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Pārdošanas pamatlikumi

· Produkta cenošana

· Produkta iesaiņošana un ”iesaiņošana” (stāstniecības spēks)

· Apmeklētāju piesaiste - partizānu mārketings un citi mazbudžeta mārketinga piemēri

· Saruna ar klientu – ar ko sākt?

	16:20 – 16:45
	Ekspertu instruktāža Simulācijas tirdziņa norisei 29.06.

	16:45 – 17:00
	Sagatavošanās vizītei uz Valmiermuižas alus darītavu

	4. Vizīte uzņēmumā

	17:00 – 19:30
	Vizīte Valmiermuižas alus darītavā

	19:30 - ...
	Vakariņas un komandu patstāvīga gatavošanās Simulācijas tirdziņam


29.jūnijs – 2.diena
	09:00 – 09:30
	Komandu patstāvīga gatavošanās Simulācijas tirdziņam

	5. Simulācijas tirdziņš

	09:30 – 10:00
	Simulācijas tirdziņš – ekspertu viesošanās un produktu iegāde

Katra eksperta rīcībā ir noteikta naudas summu, ko eksperts iztērēs tirdziņā. Komandu uzdevums – pēc iespējas vairāk “iekasēt” naudu no klienta

	10:00 – 10:30
	Ekspertu atgriezeniskā saite un punktu piešķiršana

	6. Risku pārvaldības karte

	10:30 – 10:40
	Simulācija “Force Majeure”

	10:40 – 11:00
	Kafijas pauze 

Darbs komandā: “Risinām ‘force majeure’ mūsu uzņēmumā!”

	11:00 – 11:25
	Komandu prezentācija “’Force Majeure’ risinājums” 

	11:25 – 11:50
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Risku veidi un būtība

· Risku pārvaldības karte

Ekspertu atgriezeniskā saite un punktu piešķiršana

	7. Biznesa idejas aizsardzība 

	11:50 – 12:20
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Intelektuālā īpašuma aizsardzības formas

· Biznesa idejas aizsardzības praktiskie aspekti – Latvijas uzņēmumu pieredze

	12:20 – 12:30
	Darbs komandās: ”Identificējam intelektuālo īpašumu uzņēmumā!”

	12:30 – 13:00
	Komandu prezentācija “Mūsu biznesa idejas aizsardzība” 

	13:00 – 13:40
	Pusdienas un pēcpusdienas izkustēšanās

	8. Atbalsta instrumenti radošas uzņēmējdarbības attīstībai Latvijā

	13:40 – 14:40
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Atbalsta instrumentu būtība un riski

· Granti un konkursi – ”bezmaksas nauda”

· Nemateriālais atbalsts

· Aizdevumi un investīcijas

· Tipiskas kļūdas un riski atbalsta instrumentu izmantošanā

	14:40 – 15:00
	Darbs komandās: “Meklējam atbilstošos atbalsta instrumentus!”

	15:00 – 15:30
	Komandu prezentācija “Atbalsts mūsu idejas attīstībai”

	15:30 – 15:50
	Kafijas pauze un izkustēšanās

	9. Uzņēmējdarbības plānošana – kā uzrakstīt TIEŠĀM kvalitatīvu biznesa plānu?

	15:50 – 16:30
	Ekspertu pieredze un ieteikumi

· Īsi par būtiskāko – kas ir labs biznesa plāns un tā struktūra

· Ko investors vēlas redzēt manā biznesa plānā?

· Kanvas biznesa modelis ”zelta šķērsgriezumā”

· Prezentācija investoru piesaistei – Kawasaki 10-20-30

· Klasiskās kļūdas biznesa plānu izstrāde

Biznesa idejas pilna koncepta gatavošana un iesniegšana ekspertiem izvērtēšanai

	16:30 – 16:50
	Simulācijas spēles novērtējums

	16:50 – 17:00
	Kolektīva bildēšanās un došanās mājup


"Šis projekts tika finansēts ar Eiropas Komisijas atbalstu. Šī publikācija [paziņojums] atspoguļo vienīgi autora uzskatus, un Komisijai nevar uzlikt atbildību par tajā ietvertās informācijas jebkuru iespējamo izlietojumu."

* programmā iespējamas nelielas izmaiņas


